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1. INTRODUCTION

Les modeles existants contiennent un nomibre important d’hypothéses
a priori et comme le souligne E. MALINVAUD, «leur spécification fait
intervenir un ensemble de présupposés théoriques, dont la validité reste
contestable ». Dans les modéles macroéconomiques par exemple la dynami-
que est souvent introduite par I'intermédiaire des anticipations de certains
agrégats. Ces anticipations étant généralement non observables, il est alors
nécessaire de préciser la fagon dont celles-ci sont obtenus 2 partir des varia-
bles disponibles. Deux schémas d'anticipations sont essentiellement retenus
en pratique.

Dans la forme adaptative/extrapolative, 1a prévision de la variable est
exprimée comme une moyenne pondérée des valeurs passées de cette méme
variable. Une telle formulation est simple a utiliser, mais aussi assez restric-
tive: les autres variables du systéme, y compris celles corrélées avec ia
variable d'intérét, sont supposées ne pas servir  la prévision.

L’hypothése d’anticipations rationnelles introduite par MUTH (1961)
consiste, elle, & supposer que la variable est prévue au mieux en utilisant
toute I'information disponible. Il y a donc prise en compte pour prévoir
de toutes les variables du systéme et utilisation optimale des relations exis-
tant entre ces variables.

Il n’est cependant pas facile de savoir dans Ie cadre d'un modéle
donné, si 'un de ces schémas est préférable A ’autre. En effet, dans la
forme réduite, qui seule est utilisable au niveau de I'estimation, les con-
traintes impliquées par le schéma d’anticipation sont généralement indis-
tinguables des contraintes provenant du modéle structurel qui lie les
variables endogénes aux exogénes et aux anticipations. Les tests faits 4 par-
tir de modéles sont alors des tests joints sur la forme structurelle et le
schéma d’anticipation.

Une autre approche cependant est envisageable. Les diverses modéli-
sations des anticipations peuvent étre directement analysées, lorsqu’on dis-
pose de données sur les réalisations de certaines variables et sur leurs
prévisions faites par les agents économiques. Cette approche directe qui
nécessite l'existence de telles données d’enquéte a par exemnple été suivie par
TURNOVSKY S., WACHTER (1972), CARLSON I, (1977), MULLI-
NEAUX D. (1978), FRIEDMAN B. (1980), ZIMMERMANN K_.F. (1984).
Certains résultats des tests directs ont été analysés par LOVELL M, (1986).

Elle présente I’avantage de ne pas s’appuyer sur une formulation du
fonctionnement de I'économie. Il s'agit donc en un certain sens d’une
approche «sans modéle». Elle doit en revanche prendre en compte le
caractére microéconomique des données et, par exemple, examiner si la
fagon d'anticiper dépend ou non des carctéristiques individuelles des
agents,
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Dans la littérature, cette approche directe a essentiellement été appli-
quée & I'analyse de I"inflation. Nous avons choisi ici d’ étudier la formation
des anticipations des entreprises concernant V'évolution de la demande.
L’intérét économique d’une teile étude est important surtout, si on se référe
comme dans ce travail, 4 1a période 1974-1982. Durant cette période, diver-
ses politiques spécifiques ont en effet été mises en ceuvre pour assurer une
reprise de la croissance et pour «gérer au mieux» le redéploiement indus-
triel. Evaluer Pefficacité éventuelle de telles politiques nécessite de connal-
tre la fagon dont les entreprises pergoivent les modifications de leur
environnement, de savoir dans quel sens elles vont réagir et avec quel délai.
Une étude détaillée de leurs prévisions du débouché de leur production lié
aux marchés intérieur et extérieur qu’elles pensent devoir subir... peut
fournir une information utile sur leur comportement & venir.

Pour Panalyse empirique nous utilisons les données individuelles pro-
venant des enquétes de conjoncture de I’Institut National de la Statistique
et des Etudes Economiques. Elles permettent de constituer des séries de
I’évolution de la demande dans les secteurs d’activités et celles des prévi-
sions faites par les enquétés & une période antérieure. On obtient ainsi les
taux de variation de la demande réel et anticipé.

1a description de I’enquéte, de la facon dont sont rédigées les questions
et des méthodes usuelles de traitement sont discutées dans le paragraphe 2.

Dans le paragraphe 3 nous nous intéressons aux tests usuels de "hypo-
theése d’anticipations rationnelles ou de certaines de ses conséquences & par-
tir des données de type quantitatif. Les tests dits «d’absence de biais» et
«d’orthogonalité» sont menés d’abord au niveau agrégé, puis en distin-
guant les entreprises par secteur d’activité et taille.

Dans le paragraphe 4 nous prenons explicitement en compte I'aspect
qualitatif des données des enquétes de tendance et regardons en quoi les
résultats différent de ceux obtenus avec les procédures plus classiques du
paragraphe 3, qui sont ici peu adaptées.

Les résultats obtenus peuvent en partie étre expliqués par des problé-
mes d’agrégation. Certains de ces problémes sont décrits dans le paragra-
phe 5: non constance dans le temps de la structure de la population,
informations différenciées détenues par les agents.

2. LES ENQUETES DE CONJONCTURE DE L’INSEE

La nécessité de mieux connaitre les modifications & court terme de
I’économie a conduit au début des années soixante a la création d'un
systeme d’enquétes adaptées a I’analyse conjoncturelle. Ces enquétes sont
en France effectuées sous la responsabilié de I'INSEE, en liaison avec les
autres pays de la Communauté Européenne. Elles présentent la particularité
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de comporter principalement des questions relatives aux tendances: évolu-
tion récente de certaines variables et évolutions envisagées pour le futur
proche. Elles sont menées auprés des ménages, des entreprises, des établis-
sements du commerce, elles concernent les investissements, la situation de
trésorerie, la concurrence étrangére... et les perspectives dans Pindustrie.
Elles comprennent notamment des questions relatives a la demande pergue
par les entreprises et aux variables pouvant influer sur son évolution.

Le questionnaire comporte aussi bien des renseignements de caractére
microéconomique: chiffre d’affaire, évolutions réalisées et prévues de pro-
duction, de prix de vente dans I'entreprise, que de caractére macroécono-
mique: évolution des taux de salaire horaire et des prix pour I’ensemble de
I'industrie francaise. La formulation des questions peut induire une
réponse quantitative comme: «de combien ont varié les taux de salaire
horaire dans votre entreprise: ... % ; cependant, les questions sont le plus
souvent écrites sous forme qualitative: « Evolution de la demande (toutes
provenances)» : tendance probable au cours des 3 ou 4 prochains mois:
=\

Cet aspect qualitatif présente un avantage certain au niveau de la col-
lecte des données: il permet en effet aux enquétés de répondre sans perte
de temps. Il entraine en revanche diverses difficultés au niveau du traite-
ment statistique. Ainsi, les données qualitatives sont habituellement trans-
formeées en données quantitatives par des procédures empiriques, plus ou
moins justifiées. Deux d’entre elles sont utilisées dans la suite: la constitu-
tion de table de contingence et le calcul de soldes.

Supposons par exemple que nous souhaitions comparer les réalisations
et anticipations d’une méme variable y. L’échantillon des enquétés étant
suivi dans [e temps, ceci est réalisable en utilisant les données sur les réalisa-
tions de I'enguéte r et les données sur les prévisions de y, données dans
Penquéte précédente ¢ — 1. On peut alors établir un tableau 4 double entrée:

prévision
réalisation - - ~
e P s D+ = Pe, Y- F
- Ps 4y P=,=r P=,-u P=,.r
~ P+ P-,= P P
P+ P.=u P.-ua
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ol I'un des éléments, p. ., par exemple, fournit la proportion d‘_eptrepri-
ses ayant anticipé une augmentation qui s'est effectivement réalisée. l}ne
telle table & deux dimensions est peu maniable et on préfere souvent la résu-
mer par ’intermédiaire des soldes. Le solde 5, associé a la prév151'o_n
s’obtient en calculant la différence entre la proportion de réponses positi-
ves () et la proportion de réponses négatives (\):

St = Posa — P
De maniére similaire le solde associé A la réalisation est:

sF=pig— P

3. ETUDE DU SCHEMA RATIONNEL:
«DONNEES QUANTITATIVES »

3.a. Le test d’«absence de biais»

Une prévision §¢ d’une variable quantitative y, est dite rationnelle., 51
elle coincide avec la meilleure prévision possible fonction de ’information
I,., disponible. Généralement cette anticipation optima!e. est choisi-e égajle
4 I’espérance conditionnelle de y, sachant I, et la condition de rationalité

s'écrit:
ﬁf = EU”J/L-I)-

Il résulte des propriétés usuelles de ’espérance conditionnelle que:
i) la prévision est sans biais:

E = E E(v/1;-1) = BEyg
ii} la prévision est orthogonale & Ierreur de prévision:
Efp:—J5) =0

Il est facile en pratique de tester ces deux conséquences de l'hypot!’nése
d*anticipations rationnelles. Considérons en effet le modele de régression:

¥, =a + 8§ + u, ol I'erreur &, est de moyenne nulle et est orthogonale
a §° Les coefficients de régression théorique « et 8 sont définis par:

_ Cov (y, J) _ _ )
B = SNgtleta = By - FE O
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On voit que les deux conditions:
Ey, = Ep¢ et

sont équivalentes a: o = 0,8 =1,

Eﬁf()’;—ﬁﬂ =0

Le test de Fisher de I'hypothése nulle H, = fe=0, 3=1} effectus 3

pal‘tlr du mOdele lln ITE: = 14
Y (a4
< [+ I3 + B ] + U, est daﬂs ]a httéf ature aDpElé

Insistons sur le fait que
Ce test concerne une conséquence de I’
L . e ’hypo-
thése d’anticipation rationnelle et non cette hypothése gle-méme yPe

Cependant son usage é éné il a été
ge €tant géndral, il a &t i i
les observations des soldes. " eppllaué dans fa slte sur

3.b. Test a partir des soldes

Comment interpré iti
N preter les conditions d’abse iai ’
lité écrites sur les soldes? 1o e Dl ot dorthogona-
; I.,zs’-soldes 'sor§t uniquement des résumés statistiques et n'ont pas a
gr?:;l- méerprciztwn cconomique directe; en particulier il n'y a aucyne
81001 des soldes qui soit effectuée
par les agents. Cependant, il
connu que les soldes calculés € rélés aux variabio:
. sont trés fortement corrélés i
Quantitatives sous-jacentes, ici la diffs e oxes
R ifférence y*entre la d i
a rence y, ¢ la demande enregis-
,ee aux daPes rfzt 1— 1. Cette forte corrélation peut gtre traduite au rnog
d’une relation linéaire: yer

S = a + b y¥ (relation testée empiriquement),
5T = @ + b $* (relation écrite par prolongement de la précédente)
. ]

velati . . -
rz}attgon ?ux €N pratique apparait stable dans le temps. Admettant une telle
ation linéaire entre soldes et variables quantitatives sous-jacentes:

S =a+ by
L?f =a+ bjx,
hous voyons que la condition d’absence de biais sur les soldes est:
JE(swf:)=0 bE(r- jr =0
E&(s — 5 =0 “{abE (¥ = 9% + B2E gRpr— 52 = o
I EQr— g% =0
BRC (= 9% = 0
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Elle apparait donc équivalente aux conditions de sans biais et d’ortho-
gonalité écrites pour la variable quantitative sous-jacente,

Ce test dit d’«absence de bials», a ¢été effectué pour I'ensemble des
entreprises. La régression estimée de y, = s: sur 7§ = & est:

y = —0.05 + 1.03 5
(0.02) (0.17)

La probabilité de dépasser la valeur de la statistique de FISHER est
de 3 % et est trés proche de la valeur limite. Ainsi I’hypothése nulle peut
étre presque acceptée.

L’analyse précédente peut &tre affinée en prenant en compte certaines
caractéristiques des entreprises comme le produit fabriqué et la taille. Ceci
permettra de savoir si la rationalité subsiste & Pintérieur de chacune des
sous-populations.

Les entreprises {*) ont &té classées selon la nature du produit principal.
Sept activités industrielies ont été retenues et la répartition moyenne de
I’échantillon entre ces activités est donnée ci-aprés.

fabrl;;zgul;;rp:’l:::f:;rise Nombre moyen d'entreprises
Agricole et alimentaire 450
Métal 650
Chimique 840
Equipement professionnel 650
Pharmaceutique 230
Textile 350
Presse et imprimerie 150

Nous donnons ci-dessous les probabilités de dépasser la valeur de la
statistique de FISHER de I"hypothése o« = 0, 8 = 1. A ce niveau plus désa-
grégé, on distingue des différences assez marquées selon I’activité.

L’hypothése d’anticipation rationnelle est acceptée avec un risque
d’erreur de 5 %, lorsque la probabilité figurant dans le tableau dépasse
cette valeur de 5 %. Ceci a lieu par exemple pour les entreprises produisant
le textile ou les produits chimiques, quelles que soient leur taille, mais aussi
pour les grandes entreprises métallurgiques et d’équipement professionnel.

{*) La taille de Péchantillon est de 106.000 observations, réparties dans 30 enguétes de 1974 4 1982.
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Produit

de Pentreprise

Taille Probabilité de
dépasser la valeur de
Ia statistique de
Fisher (en %)

Refus (R) ou
acceptation {A)
de I’hypothése

Agricole
€t alimentaire

Métal

Chimique

Equipement
professionnel

0.08
0.02

R
R
R
R
R
A

Taille Probabilité de Refus (R) ou
de ’entreprise dépasser la valeur de acceptation (A)
Produit la statistique de de I’hypothése
Fisher {(en ")
< 50 76.6 A
50-100 10.0 A
Textile 100-500 93.9 A
500-1000 69.6 A
> 1000 11.4 A
< 50 1.t R
Presse ct
imprimerie 50-100 15.7 A
100-300 56.6 A

Pharmaceutique
et parachimique

> 1000

< 50 7.0
50-100 0.01
100-500 26.0
500-1000 11.0
> 1000 56

< 50 8.6
50-100 1.0
100-500 0.04
500-1000 0.1
> 1000 .1
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3.c. Test d’orthogonalité

L’hypothése dit d’« absence de biais», qui a été considérée est caracté-
risée par les deux conditions: sans biais Ef¢ = Ey, et orthogonalité aux
erreurs de prévision: E 2 (3. — 79 = 0. Lorsque cette hypothése est refu-
sée, il est important d’en déterminer la cause et notamment de savoir si ceci
est dii au rejet de la condition de sans biais et/ou au rejet de la condition
d’orthogonalité, Signalons d’autre part que si ia notion &’ anticipation opti-
male est définie non pas comme I'espérance conditionnelle de y, sachant
I,-1, mais comme la régression linéaire de y, sachant I,_,, il a été montré
{voir Gouriéroux-Pradel (1985)) que I’hypothése HF = [ il existe un
ensemble d’information tel que 7 puisse &tre considéré comme la regres-
sion linéaire de y, sur cette information |} est équivalente a la seule condi-
tion d’orthogonalité: Eff (. — #) = 0. Fonder un test sur cette seule
condition permet donc aussi de vérifier une notion de rationalité, en un
sens il est vrai un peu plus large. Ce test de H¥ effectué au niveau désa-
grégé montre que les refus de hypothese H, proviennent essentiellement
d'un rejet de la condition de sans biais et non de celui de la condition
d’orthogonalité. Pans un seul cas (pour les entreprises de la production
chimique de 500 4 1000 salariés) le rejet de I’hypothése d’orthogonalité
n’entraine pas le rejet de "hypothése d’absence du biais.
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Test de la condition d’orthogonalité:
R (refus), A (acceptation)

, Tailte < 50 | 50-100 | 100-500 (500-1000| > 1000
Produit
Agricole et alimentaire A R R R R
_ |
Métal A | A A A A
Chimique A A A R A
A A A A A

Equipement professionnel i

Pharmaceutique et
parachimique

>
>
=
»
>

Textile

>
>
[ 1
[
>
>

Presse et imprimerie R A I A ] A R

4. PRISE EN COMPTE DE L’ASPECT QUALITATIF
4.a, Description de 1& procédure de test

Le test dit d’« absence de biais » est construit pour des données quanti-
tatives et est donc peut &tre mal adapté aux données dont on dispose, qui
sont purement qualitatives, Si nous prenons explicitement en compte cet
aspect, les conclusions concernant 1’hypothése d’anticipation rationnelle
peuvent &tre sensiblement modifiées. Une procédure de test adaptée au cas
qualitatif a été proposée par Gourieroux-Pradel (1985). Elle est fondée sur
I’exarnen des tables de contingence croisées en y, ¥;. L hypothése d’antici-
pation rationnelle s'exprime en effet de maniére simple a partir de la loi du
couple y, ¥:
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Elle s’écrit:

H, = [ peesz Max (p-, +.5 P—.+.r)a
o JE-. Max (P4, -0 P—,-,l).
p-—.—,fa Max (p+,—,h px.—.f) I
Dans une optique descriptive, i suffit donc de construire les tables de

contingence empiriques et de regarder si les éléments de la dlagonc:lile sont
ou non souvent supérieurs aux aléments de la colonne correspondante.

4.b, Application aux anticipations de demande

Ces tableaux sont donnés pour I'ensembie des entreprises, et en parti-
tionnant les entreprises par produit et taille; les éléments sont des pour-

centages.

Ensemble des entreprises

' O A - ~ J
F/ s8 | 119 1.4

- 71 | 307 2.0

~ i 39 | 162 | 120

Classement par produit principal de I'entreprise

AGRO ALIMENTAIRE TEXTILE
y Bl - N J R - Nl
y 638 11.0 31 s 5.0 126 35
[ — 10.1 19.8 7.4 [_-- 5.7 26.7 10.0
[ N 4.5 11.4 59 J ~ 3.9 18.1 14.5
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Classement par taille

< 50 50-100
~f
w i Vs - ~ w7 v - ~
s 5.1 9.5 2.9 s 5.8 11.3 3.4
- 5.8 14.9 9.8 - 7.1 30.6 10.0
N 3.1 14.9 14.1 ~ 3.7 14.7 13.2
100-500 500-1000
g Fls - N w S| s - N
/s 58 12.0 3.6 /s 6.3 12.4 3.5
- 7.2 29.4 9.1 - 7.3 31.0 8.3
~ 4.1 16.3 12.5 N 4.4 16.1 10.7
= 1000
Y )“f < - N
s 5.8 13.2 2.9
- 7.5 31.2 8.4
~ 1.7 17.8 ] 9.4

Nous avons entouré les éléments des diagonales correspondant aux
colonnes en faveur de I’hypothése d’anticipations rationnelles. Celles-ci
sont en fait obtenues toujours pour la méme modalité « — » de la prévision.

Il est ici vraisemblable que les résultats sont en partie masqués par un
probléme de collecte des données. Les questionnaires ne compeorte en effet
pour chaque variable que les trois modalités ./, —, \ et par leur construc-
tion ne permettent pas de fournir une réponse du type « je ne sais pas». Les
entreprises ne connaissant pas de maniére trés précise I'évolution passée de
¥ ou son évolution anticipée ont alors tendance a répondre: «stabilité».
Cette effet de collecte entraine une surestimation des éléments des deuxié-
mes lignes et deuxiemes colonnes et de ce fait biaise le test de rationalité
vers le rejet pour les premiéres et troisiémes colonnes.
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5. AGREGATION DE SCHEMAS RATIONNELS

5.a. Effet de la structure

Nous nous plagons dans le cas de données quantitatives et nous al
examiner successivement le probléme d’agrégation A structure constan
3 structure se modifiant dans le temps.

i) Structure constante

Considérons K sous-populations, d’importances respectives
& = 1...K. Supposons qu'au niveau désagrégé I"hypothése d’anticipa
rationnelle soit satisfaite:

vk =1.K: o = E /L)

On en déduit immeédiatement qu’elle I’est au niveau agrégé, puisque:

K K
E e Jrf = E (E e yk,t/lr-l),
k=1

k=1

c’est & dire: ¥ =E (/L..1),
iiy Structure se modifiant dans le temps

Le résultat précédent ne se généralise évidemment pas lorsque
structures changent avec le temps.

Nous notons pe,, k=1 ... K la structure de la date ¢,

Comme les anticipations sont effectuées & la date £— 1, nous avc

K
F A DR N

k=1

D’autre part, les réalisations sont telles que:

K
Yo = E Bt Yeer
k=1

Un rejet de hypothése d’anticipation rationnelle au niveau agrégé |
donc se révéler compatible avec cette hypothése écrite 4 un niveau plus



iii) Prise en compte du chiffre d’affaire

Ceci nous incite 4 partitionner les entreprises en fonction d’une caractéristi-
que variant dans le temps, Nous introduisons maintenant un découpage
selon Pévolution du chiffre d’affaire de Ientreprise. Quatre sous-classes

sont définies & I'intérieur de chaque sous-population et correspondent aux
configurations suivantes:

Classe 1 2 3 4

Chiffre d’affaire| CA, > CA; | CA, > CA,., | CA; < CAr_ |CA; < CA[—
CA -1 >CAr—y | CA_1<CA(3 CAr1>CAr 3 | CAr_1<CA;

Les classes 1 et 4 décrivent des tendances respectives A la hausse et &
la baisse du chiffre d’affaire. Les deux autres classes contiennent des entre-
prises pour lesquelles il y a un changement durant les deux périodes consé-
cutives. Remarquons immédiatement que les classes 2 et 3 ge rapprochent

le plus de I'idée d’un environnement stationnaire, au sens constant dans le
temps.

Les résultats des tests d’absence de biais: « R» : rejet, « A» : accepta-
tion, sont résumés dans le tableau ci-dessous:
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Test de Fisher de ’hypothése «d’absence de biais»

Sous classe C.A.

PRODUIT TAILLE
1 2 3
i < 50 R A
Agricole
et 50-160 A A
alimentaire 100-500 A
< 50 A R A
50-100 A
Métal 100-500 R R A
500-1000 R A
> 1000 A
< 50 A R A
50-100 A A A
- R R R
Chimique 100-500
500-1000 A A R
> 1000 R A A
< 50 A A A
50-100 A R
Equipement 100.500 R 2 "
professionnel
500-1000 R R
> 1000 A A R
Pharmaceutique et 100-500 A A R
parachimique 500-1000 A
< 50 R
50-100 A
Textile 100-500 A N R
500-1000 A A
< 50 A
.Pres'se et. 0100 A A
imprimerie
100-500 A A

(Les cases vides correspondent aux

sous échantillons de taille trop fa



|

Un tableau analogue peut &tre construit pour Ia sous-hypothése de non cor-
relation entre prévision et erreur de prévision.

Test de 'hypothése d’orthogonalité entre i et y,—§¢

—
PRODUIT TAILLE Sous classe C.A.
1 2 3 4
Agricole < 50 R A
et 50-100 A A
alimentaire 100-500 A
< 50 A A A
50-100 A
Métal 100-500 Al ala
500-1000 R A
> 1000 A
< 50 A A A
50-100 A R R
Chimique 100-500 R|R|R R
500-1000 R A R
> 1000 A A A
< 50 A A A
| 50-100 A R A
Equipement 100
professionnel 500 A A R A
500-1000 A A
> 1000 A A A
Pharmaceutique et 100-500 A A A
parachitnique 500-1000 A
< 50 A
50-100 R
Textil
extiie 100-500 A R | A
500-1000 A R
< 50 A
Presse et A
imprimerie S0-100 A A
L 100-500 A A

Comme dans le cas des seules partitions par activité ou taille, on voit
que cette sous-hypothese est plus souvent acceptée (76% d’acceptation) que
I'hypothése jointe « d’absence de biais» (63 % d’acceptation). On remarque
également que les deux tests se révélent compatibles au sens ol, excepté
dans quatre cas, un rejet de I"hypothése d’orthogonalité entraine un rejet
de I’hypothése jointe et une acceptation de "hypothese jointe entraine une
acceptation de la sous-hypothese.

5.b. Effet d’informations différentes

Dans la procédure d’agrégation & structure constante décrite en 5.a,
nous avons implicitement supposé que les agents des diverses sous-
populations fondaient leurs anticipations sur la méme information L.
Cette hypothése peut étre levée. Dans ce cas I'hypothése d’anticipation
rationnelle au niveau désagrégé s'écrit:
pour tous les k= 1... K $e = E U/l

M&me 2 structure constante, elle n’implique plus I’hypothése d’anticipa-
tion rationnelle pour la variable agrégée 7. Nous pouvons cependant exa-
miner les conséquences d’informations différentes sur les valeurs a et 8 des
coefficients de la régression:

H=a+BF+ u.

De manidre & simpligier la présentation, nous supposons qu'il est pos-
sible de ranger les informations en ordre croissant:

Loy € Lot v C I s

On a alors les égalités suivantes:

E f.¢ = Eye {condition de sans biais),

Eﬁk,: (}’k,f - yk,:) =

|
[=]

(orthogonalité entre prévision et erreur
de prévision),

pour / > k (croissance des informations).

E [, On - 9,9] = 0
De ces ¢égalités, on déduit que les prévisions au niveau agrégé sont sans

biais, puisque:

K K
Efi=E (kzl e ﬁk,f) = E e EQ} = Ey.

k=1



D’autre part, on a:

E i (y. — 7

fl

E{ 'g i ﬁk,fg wr Qe — ﬁ.',:)jl
K

K

g=:1 E e it E [ﬁkj (yo ~ ym]
;;g: e pi B [ﬁk'f (s — ﬂf,f):’

Cette quantité peut a priori 8ire positive ou négative. Comme « et 8 sont
tels que:

il

Eyr = o + ﬁ Eﬁ:
g < v 0. 73
voy
on voit en utilisant la condition de sans biais que:

a=-(B-1}EJF,

AR )
fl==xm

Si & la date ¢, on prévoit en moyenne une baisse de la demande (Ef¢ > 0),
les coefficients « et §— 1 devraient &tre de signes opposés, Cette condition
remplace les contraintes Ho: (o =0, 8- 1=0) obtenus dans le cas d’infor-
mations identiques. Il est m&me possible dans certains cas d’avoir une idée
du signe des coefficients. Supposons que les évolutions y. . soient peu dis-
persées entre les sous populations. On peut alors considérer que ces valeurs
sont confondues avec le résultat agrégé y, ct les écarts entte les prévisions
proviennent non pas de réalités différentes, mais seulement d’informations
différentes. On a alors si k > /:

E {7 (voe — 2.2

If

E (E(y/Iud) e — E(yr/Ir.;)}]

E [EGy/1e) - E(y,/I,,,)] [y, - E(y,/l,,,)]

E E{[E(/I.) - E0/L)] D= BOVL) /i
E [E(yrflk,,) - E(y:/lu)]za 0.

Il faut donc s’attendre & trouver, lorsqu’il y a2 une faible dispersion des
valeurs yi. une valeur positive de E $ (y. ~ §9), c’est-a-dire des coeffi-
cients e et 8, qui en période de baisse de la demande, satisferaient: <0
et < 1. Ces contraintes peuvent &tre examinées 3 partir des coefficients de
régression estimés dans le modele y, = a+ BF5+ pr.

It

]

240)

e ——— A —— e

Piagons-nous d’abord au niveau désagrégé par activité industrielle et taille.
On peut raisonnablement penser qu'd produit donné plus Ia taille de
I'entreprise est importante plus elle détient d’informations. Ceci nous con-
duit 4 construire pour chaque activité un tableau 4 double entrée dont le
terme général d'indice &, / est Ia moyenne empirique des produits croisés
entre prévisions faites par les entreprises de taille & et erreurs de prévision
faites par les entreprises de taille /:

T
Mu= 3 2 5 G = 99

Cette quantité constitue une bonne approximation des moments théoriques
Ep.; (#,,~ 5,1} Elle devrait donc apparaitre non significative pour / 2 k,
c'est-a-dire lorsque 1'élément se trouve dans la partie triangulaire supé-
rieure du tableau. Dans les tableaux ci-dessous, nous avons fait figurer les
éléments M,, significativement différents de zéro et nous avons remplacé
les autres par zéro:

PRODUIT AGRICOLE ET ALIMENTAIRE

k a < 50|  50-100 100-500 500-1000 > 1000
< 50 0 0 —0.005 -0.007 -0.008
50-100 0 -0.013 0 0 0
100-500 0 0 —0.008 0.007 -0.01
500-1000 | © 0 0 0 - 0.003
> 1000 0 7 -0.01 ~0.007 -0.01 -0.02

PRODUIT: METAL

£ ! |<50| 350100 100-500 500-1000 > 1000
< 50 0 0 0 0 0
50-100 0 -6.02 0 0 0
100-500 0 0 0 0 0

500-1000 | 0 0.02 0.02 0.013 0.017
> 1000 0 0 0 [ o 0




PRODUIT: CHIMIQUE

& ! 1< 50| 50100 100-500 500-1000 > 1000
< 50 0 0 0 0 0
50-100 0 0 ~0.01 0 0
100-500 | 0.002 0 0 0 0

500-1000 0 0 0.014 0.012 0.015
> 1000 0 0 0 0 0

PRODUIT: EQUIPEMENT PROFESSIONNEL

& F'l<se| 30-100 100-500 500-1000 > 1000

< 50 0 0 0 0 -0.005
50-100 0 ~0.002 o 0 0
100-500 0 0 0 0 0
500-1000 0 0 0.0t 0 0
> 1000 | 0.015 0 0.009 0 0

PRODUIT: PHARMACEUTIQUE

& !l <s0l s0.100 100-500 500-1000 > 1000
< 50 0 0 0 0 0
50-100 0 0 0 0 0
100-500 0 -0.01 ~0.02 0 0
500-1600 0 0 0 0 0
> 1000 0 0 0 0 0

PRODUIT: TEXTILE

k I'l<s0 50-100 100-500 500-1000 > 1000
< 50 0 -0.016 -0.01 [ - 0.007
50-100 0 0 (] 0 0
100-500 0 [ 0 1] 0

500-1000 0 0 0 1] 0
> 1000 0.02 0.03 0.02 | 0.03 0

PRODUIT: PRESSE ET IMPRIMERIE

k ! t< 50| 50100 100-500 $00-1000 > 1000
<350 |0.009 0.01 0 0 0.009
50-100 ¢ 0 0 -0.009 0
100-500 0 0 0 0 0

500-1000 0 o o 0.01 0
> 1000 0 0 o 0 -0.02

Le fait que la plupart des éléments soient non significatifs pour les
groupes d’entreprises produisant les produits pharmaceutiques montre que
I’hypothése d’informations égales, indépendantes de la taille, serait accep-
tée. L’hypothése d'information croissante avec la taiile apparait applicable
aux producteurs des métaux et d’équipement professionnel. Cette hypo-
theése est d’ailleurs renforcée par le fait que les éléments non significatifs
se trouvant dans les parties triangulaires inférieures sont positifs, ce qui
était un résultat attendu. '

De maniére plus curieuse, les tableaux associés aux activités de la
presse et de I'agro-alimentaire sont elles compatibles avec des ensembles
d’information décroissant avec la taille.

Finalement, nous avons effectué les régressions de y, sur §° pour les
périodes correspondant & une baisse prévue de la demande. Nous donnons
ci-dessous les valeurs des estimations de o et 8, qui d’aprés les raisonne-
ments intuitifs faits précédemment, devraient éire tels que: a<0, 3> 1 ou
au moins tels que « et §— 1 soient de signes opposés. Ces valeurs sont four-
nies pour les classes, ol le nombre d’observations est suffisamment grand.




Produit Taille a B
] -0.08 0.6
Agricole < 30 0
et alimentaire 50-100 0.04 0.06
500-1000 =0.17 1.22
Chimique
> 1000 -0.05 0.45
) 500-1000 0.007 0.004
Equipement
professionne] > 1000 0.012 -0.62
< 50 —-0.18 2.36
50-100 —-0.09 0.97
Pharmacc‘uf-'}que 100-500 ~0.05 0.52
et parachimique
500-1000 0.08 -0.03
> 1000 0.15 -0.03
100-500 -0.09 32
Textile
500-1000 0.14 —-0.94
—o. 1.
Presse et <%0 ou %
imprimerie 100-500 -0.03 1.02

L’examen du tableau montre que si la condition «, 8— 1 de signes
opposés apparait souvent satisfaite, il n’en est pas de méme pour les posi-
tions de o par rapport 4 0 et de § par rapport & 1.

6. CONCLUSION

Face aux controverses concernant la pertinence de I’hypothése d’anti-
cipations rationnelles, il nous a paru important d’étudier celle-ci a partir
de données directes sur les anticipations d’évolution de Ia demande effec-
tuées par les entreprises.

Nous avons essentiellement mené une analyse descriptive des données
en essayant de construire divers résumés prenant plus ou moins en compte
le caractére qualitatif des données. Il est naturel qu’une telle analyse explo-
ratoire sans modéle ne puisse conduire A une conclusion tranchée et c'est
ce qui est apparu puisque I'hypothdse n’est ni acceptée, ni refusée de
maniére systématique. Plus important est le fait que les procédures de tests
apparaissent peu robustes. Elles sont en particulier trés sensibles & divers
traitements statistiques usuels comme I'agrégation des données ou la con-
version sous formes quantitatives des répenses qualitatives des agents. Il
parait donc important d’effectuer de telles études directes & un niveau assez
fin, de prendre en compte le caractére qualitatif des données, la possibilité
d’informations différentes selon les agents, la non constance dans le temps
des structures des entreprises et de leur schéma d’anticipation.

Ce manque de robustesse des procédure descriptives sur ce type de
données se retrouverait certainement au miveau d’estimation de modéles
utilisant de telles données d’enquétes. Il apparait donc souhaitable dans un
tel cas de fournir des conclusions assez prudentes.
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